Rechtstrainings

Zum Trainer
Seit mehr als 16 Jahren in Industrieunternehmen als Leiter Recht tétig (seit uber 7 Jahren
auch als Leiter Versicherungen).
Wahrend dieser Zeit mehrere Trainings ua fir die Bereiche Einkauf, Vertrieb, Technik
und Aftersales auf Deutsch und zum Teil auch auf Englisch durchgefihrt.
Pragmatischer Beratungsansatz, Wissensvermittlung tber zahlreiche Praxisfalle.

Reduzierung / Ubersetzung komplexer Regelungen fiir die operativen Anforderungen
von Nichtjuristen. Best Practice Empfehlungen.

Int Trainings Recht

Zielgruppe: Geschiftsfiinrer und Fachabteilungen (zB Einkauf oder Vertrieb;
Ziel: Leiter Vertriebstéchter)

Uberblick Giber wesentliche Vertragspunkte und Fallstricke;

Methoden: Sensibilisierung; Bereitstellung von Musterformulierungen
Dauer: Fachvortrag mit vielen Praxisbeispielen, Quiz, Workshop-Charakter
Modus: flexibel, je nach Anforderung, Vorwissen und Lernziele

Prasenz oder Online

Int Workshop V i
Zielgruppe: Mitarbeiter Einkauf, Verkauf, ...
Ziel: Support bei Erstellung einfacher Vertragschecklisten

Methoden: Workshop — Wissensmanagement Recht, Literaturempfehlungen,
gemeinsame Erarbeitung einer tauglichen Musterklauselsammlung,
Prozessablauf im operativen Tagesgeschaft;

Dauer: flexibel, je nach Anforderung, Vorwissen und Detailgrad

Modus: Prasenz
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